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Comment trouver l’équilibre lors d’une négociation ?

Agréation notaires, avocats, IPI, géomètres-experts : 3 points accordés + syllabus
Matinées de formation interactive
Samedi 09 juin 2012 - Liège
· Vincent Zandona – Diplômé HEC Liège / Harvard Business School - Expert immobilier 
Dans le cadre de notre vie privé ou professionnelle, nous sommes amené quotidiennement à devoir « négocier ». 
Malheureusement, l’analyse de la situation  fait   très souvent défaut et ce manque d’analyse nous amène à laisser passer notre chance. 
Durant cette formation, par des jeux de rôles, notre orateur va vous donner l’occasion de parcourir et de mettre en pratique des techniques de négociation  et d’analyse de situation qui vous serviront quotidiennement et vous permettront de vous mettre en situation favorable lors d’une négociation.
1. Qu’est-ce que la négociation ?

2. Les outils 
La préparation - L’écoute - L’art du questionnement  

3. Stratégie par objectifs

Le marketing de la négociation

4.  Analyse du contexte de la négociation

Six erreurs capitales lors d’une négociation

5. Particularité de la négociation dans l’immobilier

Un syllabus complet  vous sera remis lors de cette formation.
	Date :        Le 09 juin 2012.

	Adresse : Alliance Hotel Liège
                 Esplanade de l’Europe 2
                 4020 Liège

	Accueil 9h45    Exposé 10h00     Fin  12h45

	Coût : 120 € + tva 21% soit 145.20 € 
              TVAc par participant. 
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Bordereau d’inscription
A nous retourner par mail info@forexim.be ou par fax au 087 / 77.27.99  avant le 07 juin 2012.

Participant (un formulaire par participant)
Prénom : …………………………
Nom : ……………………………………

Entreprise : ……………………………………………………………………

Fonction : …………………………Tél : …………………………………

E-mail : …………………………………………………………………………
Adresse : ………………………………………………………………………
Code postal : ………………

Commune : ……………………………
TVA : …………………………………
J’ai pris connaissance et accepte toutes les conditions administratives sous mentionnées et m’inscris à la matinée de formation sur les :
Comment trouver l’équilibre lors d’une négociation ?

Le 09 juin 2012 à 9h45 à Liège au prix de 120 € + tva 21%
Date : ………………
Nom et Signature : …………………………………………
Conditions administratives
· Les frais d’inscriptions sont payables dès envoi de l’inscription (145.20 €) sur le compte 068-8898768-15. Référence du paiement : Titre + date + nom et prénom.
· Veuillez apporter la preuve de paiement lors de la formation

· La facture, l’attestation de présence et le syllabus vous seront remis personnellement lors de la matinée de formation.
· En cas d’annulation moins de 8 jours avant la formation, le montant total reste dû.

· Forexim se réserve le droit d’annuler la séance en cas de réservations insuffisantes.

· En cas d’annulation par Forexim, le montant de la facture sera intégralement remboursé sans frais, ni indemnité.
· Les prix comprennent, la participation à la matinée d’information, le syllabus, l’accueil et le drink post-formation.

· Les inscriptions sont prises dans l’ordre d’arrivée du paiement jusqu’à la limite de capacité de la salle.
· Cette formation procure 3 pts pour la formation continue IPI, IRE, notaires, avocats et GE.[image: image3.png]




TVA : 0.824.388.746                      www.forexim.be                       
Compte : 068-8898768-15

